
R E S U M E N  E N  U N A  P Á G I N A

PortaliaFlow en una página, para quien decide contigo.
Si no  lo  decides tú so lo , esta es la ho ja que reenvías a tu so cio , a direcció n o  a quien lleva las cuentas: qué es, para quién, qué

cam bia, qué incluye, qué no  hace, dó nde están lo s dato s, có m o  se em piez a y cuánto  cuesta. Nada que no  esté ho y en

pro ducció n. Im presa, cabe en una ho ja po r las do s caras.

Resumen revisado en octubre de 2026 sobre la versión en producción.
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Qué es
Un po rtal de clientes co n m arca blanca para ag encias de

m arketing  y co ntenido . Tus clientes aprueban las piez as, ven el

calendario , lo s fichero s y la salud de su cuenta en tu do m inio  y

co n tu lo g o . Tu equipo  trabaja en su taller: tareas, flujo  po r

piez a, co rreccio nes num eradas y pag o s a freelancers. Cada

ag encia tiene su pro pia instancia, alo jada en la UE.

PA R A

Q U I É N

Ag encias de m arketing  y co ntenido  co n

vario s clientes a la vez , cuyas piez as pasan

po r el cliente antes de salir.

Q U I É N  L O

H A C E

Accelera No va So lutio ns SL (Madrid). Mo nta la

instancia, la o pera y respo nde de ella.

C Ó M O  S E

C O N T R A T A

Sin alta auto m ática ni prueba po r tu cuenta:

una llam ada, una dem o  g uiada y te lo

m o ntam o s. Una cuo ta al m es po r ag encia.
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Para quién es (y para quién no)

Es par a tu agencia si…

No compensa si…
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Qué cambia
No  cam bia có m o  hablas co n tus clientes: cam bia dó nde se decide y qué queda escrito .

S I T U A C I Ó N H O Y ,  P O R  E M A I L  Y  C H A T C O N  P O R T A L I A F L O W

Aprobar una piez a U n  «ok» e n  u n  ch at qu e  lu ego h ay qu e

bu scar.

U n  botón  en  la propia piez a. Q u eda qu ién  aprobó, qu é

vers ión  y cu án do.

Pedir cambios «Cámbiame  e so» e n  u n  au dio. Nadie sabe

e n  qu é  ron da vais.
Pedir cambios  exige u n a n ota. Cada ron da qu eda

n u merada y cada en trega es  u n a vers ión .

El client e no

cont est a
Algu ie n  de l e qu ipo le  pe rsigu e, con

cu idado de  n o can sarlo.

Tres  recordatorios  des de tu  remiten te. Si s igu e s in

res pon der, avis a al res pon s able de cu en ta y a ti.

«¿Qué est áis

haciendo?»
U n a h oja o u n a pre se n tación  qu e se qu eda

vie ja al dí a sigu ie n te .

El calen dario del mes  y los  próximos  3 0 dí as  en  s u  portal, y

u n  res u men  cada lu n es  por email.

Pagar a los

f reelancers
U n a h oja de  cálcu lo a fin  de mes y men sajes

de  «¿e sto te  lo pagu é ?».

El cos te n ace con  la piez a y pas a a «por pagar» al

completars e. Pen dien tes  por pers on a.
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Qué incluye
To do  lo  de esta lista funcio na ho y en una ag encia real. Sin m ó dulo s «pró xim am ente».

Port al de client e con t u marca
Tu cl i ente entr a en tu domi ni o, con tu l ogo, y ve

sol o l o suyo: ni  otr os cl i entes, ni  tar eas i nter nas,

ni  costes.

Aprobaciones sin persecución
Cada pi ez a con su pl az o, sus ver si ones y su

hi stor i al  de cor r ecci ones.

Flujo por piez a
Cada pi ez a si gue el  fluj o de su cl i ente:

pr oducci ón, r evi si ón, apr obaci ón, publ i caci ón.

Cada paso con su r esponsabl e y su «Hecho».

Producción del equipo
Tar eas en l i sta o k anban, agr upadas por  per sona,

con estados cl ar os de bor r ador  a compl etada.

Calendario de cont enidos
Un mes por  cl i ente, con cada pi ez a en su día y su

canal , del  bor r ador  a publ i cado.

Bibliot eca de f icheros
Los ficher os de cada cl i ente en su espaci o, con

enl aces de descar ga tempor al es y fir mados.

Freelancers y rent abilidad
Las finanz as de pr oducci ón, si n Excel .

Salud del client e y NPS
Una puntuaci ón de 0  a 10 0  por  cl i ente con su

tendenci a, par a ver  qui én se está enfr i ando.

Inf ormes y emails con t u remit ent e
Pl az o medi o de apr obaci ón, tasa de apr obaci ón,

pi pel i ne y atr asos. Y cada emai l  sal e con el

nombr e de tu agenci a.

Lo  que  incluye , f unció n po r f unció n  (portaliaflow.com /#funciones)

Pro duces piez as que el cliente tiene que apro bar:

reels, carruseles, vídeo s, histo rias, po sts, newsletters.

Llevas vario s clientes a la vez  y ho y apruebas po r chat,

em ail y carpetas co m partidas.

Trabajas co n equipo , freelancers o  las do s co sas, y

quieres saber qué le debes a cada uno  a fin de m es.

Tienes un so lo  cliente, o  tus piez as no  pasan po r

apro bació n.

Buscas publicar en redes, facturar a tus clientes o

info rm es de cam paña desde la m ism a herram ienta.

Tus clientes exig en do ble facto r o  acceso  co n G o o g le

o  Micro so ft, o  trabajáis en un idio m a que no  es

españo l ni ing lés.

http://127.0.0.1:3170/#funciones
http://127.0.0.1:3170/#funciones
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Qué no hace (todavía)
06

Dónde están los datos

R E G I Ó N Fráncfo rt (Alem ania), Unió n Euro pea:

servido r, base de dato s, fichero s y co pias.

I N S T A N C I A Dedicada a tu ag encia. No  co m partes base

de dato s co n ning una o tra ag encia.

C I F R A D O HTTPS co n TLS 1.2 o  superio r, disco s y fichero s

cifrado s en repo so , co ntraseñas co n hash.

C O P I A S Co pia diaria de la base de dato s y

restauració n pro bada.

R E G I S T R O Inicio s de sesió n co rrecto s, fallido s y

blo queado s. Cada apro bació n, co n

perso na, fecha y versió n.

Q U I É N

E N T R A

Cuatro  ro les (dueño , respo nsable, edito r,

cliente) y alta so lo  po r invitació n. El cliente ve

so lo  lo  suyo .
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Cómo se empiez a

01 Llamada de 20 minutos

Nos cu en tas cómo trabajáis: clie n te s, e qu ipo, fre e lan cers y

cómo se apru eba el con te n ido.

02 Demo guiada

Te en señ amos el portal con  datos de  e je mplo, de sde  la vista de

la agen cia y la del clie n te .

03 Te lo montamos

Desplegamos tu  in stan cia e n  la U E, e n  tu  su bdomin io, con  tu

logo, colores y remiten te .

04 Invitas a tu equipo

El alta es por in vitación : tú  de cide s qu ié n  e n tra y con  qu é rol.

No  hay nada que im po rtar: se crea un espacio  po r cliente, se

invita a sus perso nas y se em piez a co n la sig uiente piez a.

La pue st a e n m archa, e t apa po r e t apa

(portaliaflow.com /es/puesta-en-m archa)
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Cuánto cuesta
Una cuo ta po r ag encia, sin pag ar po r cada cliente.

D E S D E

150 €
/ m es po r ag encia

El precio  cerrado  se da después de la dem o , cuando  se sabe

cuánto s clientes y perso nas lo  van a usar.

09

Siguiente paso
Una llam ada de 20 m inuto s para saber si encaja y, si encaja, una dem o  g uiada de 30 m inuto s co n dato s de ejem plo . Quien

decide co ntig o  puede venir a la dem o .

Si quieres más det alle

Lo  que  ve rás t ú

(portaliaflow.com /es/lo-

que-ves-tu)

Lo  que  ve rá t u clie nt e

(portaliaflow.com /es/lo-

que-ve-tu-cliente)

Lo  que  ve rá t u e quipo

(portaliaflow.com /es/lo-

que-ve-tu-equipo)

Pruébalo t ú

Tres pruebas co rtas en el naveg ado r, sin reg istro : no

g uardan nada ni piden dato s.

Así aprue ba t u clie nt e

(portaliaflow.com /es/lo-que-ve-tu-cliente#prueba)

Así avanz a una pie z a po r t u e quipo

(portaliaflow.com /es/lo-que-ve-tu-equipo#prueba)

Así avisa e l po rt al cuando  t u clie nt e  no  co nt e st a

(portaliaflow.com /es/lo-que-ves-tu#prueba)

Para reenviar est a hoja

Si quieres m andarla co n do s líneas, estas

sirven tal cual.

M E N S A J E  P A R A  Q U I E N  D E C I D E

C O N T I G O

Te paso u n  resu men  en  u n a págin a de u n

portal de clien tes qu e estoy miran do,

para qu e n u estros clien tes apru eben  las

piez as allí , con  n u estra marca, en  vez  de

por Wh atsApp y email:

portaliaflow.com/es/en -u n a-pagin a

Están  lo qu e h ace, lo qu e n o h ace y lo qu e

cu esta. Si te en caja, pido u n a demo de

3 0 min u tos y vien es.

Por tal i aFl ow · por tal i aflow.com/es/en-una-pagi na · Accel er a Nova S ol uti ons S L · Resumen de octubr e de 20 26 sobr e l a ver si ón en pr oducci ón.

Publicar o  pro g ram ar en redes: el calendario  m arca

«publicado » cuando  tú lo  indicas, pero  no  publica.

Facturar a tus clientes, enviar presupuesto s ni

pro puestas.

Co nectar co n Meta, G o o g le Ads o  Analytics. Tam po co

info rm es de cam paña ni info rm es en PDF.

Do ble facto r (MFA) ni acceso  co n G o o g le o  Micro so ft.

Sin certificacio nes co m o  ISO 27001 o  SOC 2.

App nativa: es web adaptada al m ó vil.

API pública, webho o ks, Slack ni WhatsApp.

Otro s idio m as: el po rtal y lo s em ails están en españo l

e ing lés.

Instancia dedicada alojada en

la UE

Tu marca, tu subdominio y tu

remitente de email

Copias de seguridad diarias

Español e inglés
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